
 

 

FIŞA DISCIPLINEI 

1. Date despre program 

1.1 Instituţia de învăţământ superior Universitatea "Alexandru Ioan Cuza" din Iaşi 

1.2 Facultatea Facultatea de Drept 

1.3 Departamentul DEPARTAMENTUL DE DREPT PRIVAT 

1.4 Domeniul de studii Drept 

1.5 Ciclul de studii Masterat 

1.6 Programul de studii / Calificarea Dreptul afacerilor 

 

2. Date despre disciplină 

2.1 Denumirea disciplinei Contractele comerciale internaționale 

2.2 Titularul activităţilor de curs Prof. Dr. CARMEN TAMARA UNGUREANU 

2.3 Titularul activităţilor de seminar Prof. Dr. CARMEN TAMARA UNGUREANU 

2.4 An de studiu I 2.5 Semestrul II 2.6 Tip de evaluare* E 2.7 Regimul disciplinei** Ob 

*E – Examen / C – Colocviu / V – Verificare 

**OB – Obligatoriu / OP – Opţional / F – Facultativ 

 

3. Timpul total estimat (ore pe semestru si activitati didactice) 

3.1 Număr de ore pe săptămână 3 3.2 curs 2 3.3 seminar/laborator 1 

3.4 Total ore din planul de învăţământ 42 3.5 curs 28 3.6 seminar/laborator 14 

Distribuţia fondului de timp ore 

Studiu după manual, suport de curs, bibliografie şi altele 42 

Documentare suplimentară în bibliotecă, pe platformele electronice de specialitate şi pe teren 30 

Pregătire seminare/laboratoare, teme, referate, portofolii şi eseuri 32 

Tutoriat 2 

Examinări 2 

Alte activităţi 0 

    

3.7 Total ore studiu individual* 108 

3.8 Total ore pe semestru 150 

3.9 Numărul de credite 6 

 

4. Precondiţii - De curriculum (dacă este cazul) 

Recomandat - Noțiuni de dreptul comerțului internațional. 

 



5. Condiţii (dacă este cazul) 

5.1 De desfăşurare a cursului nu este cazul 

5.2 De desfăşurare a seminarului/ 

laboratorului 

nu este cazul 

 

6. Obiective 

Introducerea studenților masteranzi în mediul dreptului comerțului internațional. 

Calificarea unui contract comercial internațional, prin apelarea la regulile de bază aplicabile diferitelor tipuri de contracte. 

Înțelegerea problemelor specifice unui litigiu privind un contract comercial internațional, prin stabilirea instanței competente să soluționeze 

litigiul și, apoi, a legii aplicabile fondului acestuia. 

Interpretarea și utilizarea clauzelor specifice diferitelor tipuri de contracte comerciale internaționale. 

 

La finalizarea cu succes a acestei discipline, studenţii vor fi capabili să: 

 Explice modul de încheiere, interpretare și executare a contractului comercial internațional. 

 Descrie pașii pe care trebuie să îi urmeze un justițiabil/avocat/judecător/arbitru pentru a ajunge la soluționarea unui litigiu referitor la un 

contract comercial internațional. 

 Utilizeze regulile aplicabile diferitelor tipuri de contracte comerciale internaționale pentru a putea califica un contract comercial 

internațional. 

 Analizeze clauzele contractuale dintr-un contract comercial internațional.  

 

7. Competenţe/Rezultate ale învăţării 

• Interpretează legislaţia 

• Oferă consiliere cu privire la servicii juridice 

• Gestionează disputele contractuale 

• Respectă reglementările juridice 

• Abordează problemele în mod critic 

 

8. Conţinut 

8.1 Curs Metode de predare Observaţii 
(ore şi referinţe bibliografice) 

1. Noțiuni introductive. Contractul comercial internațional.  

Negocierea contractelor – contractele de adeziune 

Predare interactivă. Dezbatere. 2 ore (secțiune specifică 

referințe 1,2) 

2. Legea aplicabilă contractului comercial internațional. Norme 

conflictuale. Norme materiale uniforme. Lex mercatoria. Limitele 

aplicării legii alese 

Predare interactivă. Dezbatere. 2 ore (secțiune specifică 

referințe 2, 3) 

3.Datele (personale și nepersonale) în contractele de comerț 

internațional 

Predare interactivă. Dezbatere. 2 ore (secțiune specifică 

referințe 1,4) 

4. Întreprinderea socială în contractele de comerț internațional. 

Cooperativa de platformă. 

Predare interactivă. Dezbatere. 2 ore (secțiune specifică 

referințe 1,6) 

5. Contractul de vânzare internațională. Piața celulelor umane de 

reproducere 

Predare interactivă. Dezbatere. 2 ore (secțiune specifică 

referințe 2, 7, 8) 

6. Contractul de vânzare internațională. Vânzarea precedată de 

publicitatea comercială 

Predare interactivă. Dezbatere. 2 ore (secțiune specifică 

referințe 1,9, 10) 

7. Contractul de transport internațional.Transportul multimodal de 

mărfuri 

Predare interactivă. Dezbatere. 2 ore (secțiune specifică 

referințe 2, 11) 

8. Contractul de intermediere. Platforma – intermediar- în economia 

colaborativă. Poziția consumatorului în contractele internaționale 

Predare interactivă. Dezbatere. 2 ore (secțiune specifică 

referințe 1,12, 13) 

9. Contractul internațional de investiții Predare interactivă. Dezbatere. 2 ore (secțiune specifică 

referințe 1,2, 5) 

10. Contracte de finanțare a litigiilor și Legal tech businesses Predare interactivă. Dezbatere. 2 ore (secțiune specifică 



8.1 Curs Metode de predare Observaţii 
(ore şi referinţe bibliografice) 

referințe 2, 18) 

11. Contractul internațional de externalizare Predare interactivă. Dezbatere. 2 ore (secțiune specifică 

referințe 2,20) 

12. Contractul de cesiune și contractul de licență în materia 

drepturilor de proprietate intelectuală. Modelul de afacere al patent 

trolls 

Predare interactivă. Dezbatere. 2 ore (secțiune specifică 

referințe 2, 14, 17) 

13. Contractul de factoring. Sovereign debt Predare interactivă. Dezbatere. 2 ore (secțiune specifică 

referințe 2, 15, 16) 

14. Clauze abuzive în contractele comerciale internaționale (B2B) Predare interactivă. Dezbatere. 2 ore (secțiune specifică 

referințe 1,2, 19) 

 

Bibliografie 

Bibliografie  

 

Referinţe principale:  

1. Carmen Tamara Ungureanu, Drept internațional privat european în raporturi de comerț internațional, Editura Hamangiu, București, 2021 

2. Carmen Tamara Ungureanu, Dreptul comerțului internațional, Editura Hamangiu, București, 2018. 

 

Referințe suplimentare: 

3. Carmen Tamara Ungureanu, Overriding Mandatory Rules in International Commercial Contracts Dispute Resolution. A Romanain 

perspective, Cuadernos de Derecho Transnacional (Octubre 2020), Vol. 12, Nº 2, pp. 784-794, DOI: 

https://doi.org/10.20318/cdt.2020.5630 

4. Carmen Tamara Ungureanu, Legalitate echivocă în comerțul internațional cu date, în Analele Științifice ale Universității „Alexandru 

Ioan Cuza” din Iași, Tomul LXVIII/1, Seria Științe Juridice, 2022, pp. 7-35, DOI: http://doi.org/10.47743/jss-2022-68-1-1, în volumul 

Sesiunii de comunicări știinţifice a Facultăţii de Drept 2021, cu tema „Ipostaze ale principiului legalităţii în dreptul naţional și european”. 

5. Carmen Tamara Ungureanu, Ignorarea naționalității „aparente” a investitorului în arbitrajul internațional al investițiilor, în Aparența în 

drept. In honorem Flavius Antoniu Baias, tomul III, Editura Hamangiu, București, 2021, p. 295-314. 

6. Carmen Tamara Ungureanu, De la infama cooperativă comunistă la cooperativa de date, în Analele Științifice ale Universității 

„Alexandru Ioan Cuza” din Iași, Tomul LXVIII/II, Seria Științe Juridice, 2022, pp. 7-25, DOI: http://doi.org/10.47743/jss-2022-68-3-1, în 

volumul Conferinţei Naţionale „Avatarurile persoanei juridice”, 7 mai 2022, online, la Universitatea „Alexandru Ioan Cuza” din Iaşi. 

7. Carmen Tamara Ungureanu, Cyber-mercantilizarea ființei umane din perspectiva dreptului comerțului internațional, publicat în Analele 

Ştiinţifice ale Universităţii „Alexandru Ioan Cuza” din Iași, Științe Juridice, Supliment 2019, p. 29-48, disponibilă online la adresa: 

http://pub.law.uaic.ro/;  

8. Carmen Tamara Ungureanu, Contractul internațional de externalizare a maternității, publicat în Revista de Studii juridice, nr. 1/2019, p. 

9-26, https://www.ujmag.ro/reviste/revista-de-stiinte-juridice/revista-de-stiinte-juridice-nr-1-2019/rasfoire/ 

9. Carmen Tamara Ungureanu, Comercializarea influenței. Reguli și nereguli în influencer marketing, în Revista Română de Drept al 

Afacerilor nr. 1/2022, pp. 17-38, Editura Wolters Kluwer, indexată în EBSCO, Proquest, HeinOnline  

10. Carmen Tamara Ungureanu, Elena Aura Amironesei, Neuromarketing in International Commercial Law, în Challenges of the 

Knowledge Society, International Conference volume, 2021, http://cks.univnt.ro/articles/15.html, ISSN 2359-9227, ISSN-L 2068-7796 

Indexed by EBSCO, ProQuest, DOAJ, Index Copernicus, Ulrich`s Databases 

11. Marian Hoeks, Multimodal Transport Law. The Law Applicable to the Multimodal Contract for the Carriage of Goods, Wolters 

Kluwer Publishing House, 2010, The Netherlands 

12. Carmen Tamara Ungureanu, Cine este, de fapt, consumatorul european?, în Revista de Științe Juridice nr. 1/2021, vol. 38, pp. 9-21, 

Editura Universul Juridic, ISSN: 1454-3699, indexată în EBSCO și HeinOnline, 

https://drept.ucv.ro/RSJ/images/articole/2021/Revista_de_stiinte_juridice_nr_1-2021.pdf 

13. Ungureanu, Carmen Tamara, The Short-Term Tourist Rentals in Romania, capitolul VIII, în Apollònia Martínez Nadal (ed.), La 

Regulación Del Alquiler Turístico: Una Aproximación De Derecho Comparado.Short-Term Tourist Rental Regulation: A Comparative 

Law Approach, Editura Aranzadi, 2022, ISBN 9788411244350 

14. Elizabeth A. Rowe, Sharon K. Sandeen, TradeSecrecy and International Transactions. Law and Practice, Edward Elgar publishing, 

2015 

15. Sergiu Popovici, Contractul de leasing, Editura Universul Juridic, București, 2010 

16. Lucas Wozny, National anti-vulture funds legislation: Belgium’s turn, 2017, 

http://bibliotheque.pssfp.net/livres/NATIONAL_ATNTI_VULTURE_FUNDS_LEGISLATION_BELGIUMS_TURN.pdf 

17. Mario Benassi, Miryam Martin-Sanchez, Patent Intermediaries. ‘New’ Actors in the Intellectual Property Market, Springer Nature, 

2022 

18. Tzankova, I., Kramer, X. (2021). From Injunction and Settlement to Action: Collective Redress and Funding in the Netherlands. In A. 

Uzelac, S. Voet, (Eds.) Class Actions in Europe. Holy Grail or a Wrong Trail? Springer, https://doi.org/10.1007/978-3-030-73036-9_5 

19. Ungureanu, Carmen Tamara, Cyberspace, the Final Frontier? Concluding and Performing Agreements. Unfair Terms in B2B Adhesion 

Contracts, în Analele Științifice ale Universității „Alexandru Ioan Cuza” din Iași, Tomul LXVII, Științe juridice, Supliment 2, 2021, DOI: 

10.47743/jss-2021-67-4-1, http://pub.law.uaic.ro/ro/volume-publicate/2021/anale-uaic-tomul-lxvii-tiine-juridice-copeji, volumul 

Conferinţei Internaţionale Perspective juridice asupra Internetului – ediţia a V-a – Spațiul virtual, ultima frontieră? Încheierea și executarea 

contractelor, 30 octombrie 2021, online, Universitatea „Alexandru Ioan Cuza” din Iaşi, Facultatea de Drept 



20. Marcus Turle, Outsourcing: Law and Practice, Law Society, London, 2011 

 

  

8.2 Seminar / Laborator Metode de predare Observaţii 
(ore şi referinţe bibliografice) 

1. Datele în contractele de comerț internațional Prezentare și dezbatere. Studii de caz 2 ore (secțiune specifică 

referințe 1,3) 

2. Contracte comerciale internaționale legate de publicitatea 

comercială online și tradițională. Regimul juridic al influencerilor și 

situația contractelor încheiate de aceștia pe piața internațională 

Studii de caz. Dezbateri 2 ore (secțiune specifică 

referințe 1,4) 

3. Contractele comerciale internaționale specifice economiei 

colaborative. Rolul platformei online 

Studii de caz. Dezbateri 2 ore (secțiune specifică 

referințe 1,5) 

4. Responsabilitatea socială a întreprinderilor în încheierea 

contractelor de comerț internațional 

Dezbatere pe marginea unui articol din 

doctrină. Aplicații practice 

2 ore (secțiune specifică 

referințe 1,6) 

5. Contracte internaționale de externalizare. Externalizarea 

maternității 

Dezbatere pe marginea unui articol din 

doctrină. 

2 ore (secțiune specifică 

referințe 2,10) 

6. Finanțarea litigiilor de comerț internațional. Finanțarea arbitrajului 

comercial internațional și de investiții 

Prezentare și dezbatere 2 ore (secțiune specifică 

referințe 1,2,9) 

7. Clauzele abuzive în contractele comerciale internaționale. Prezentare și dezbatere. Studii de caz 2 ore (secțiune specifică 

referințe 1,2, 7, 8) 

 

Bibliografie 

Bibliografie  

 

Referinţe principale:  

1. Carmen Tamara Ungureanu, Drept internațional privat european în raporturi de comerț internațional, Editura Hamangiu, București, 2021 

2. Carmen Tamara Ungureanu, Dreptul comerțului internațional, Editura Hamangiu, București, 2018. 

Referințe suplimentare: 

3. Carmen Tamara Ungureanu, Legalitate echivocă în comerțul internațional cu date, în Analele Științifice ale Universității „Alexandru 

Ioan Cuza” din Iași, Tomul LXVIII/1, Seria Științe Juridice, 2022, pp. 7-35, DOI: http://doi.org/10.47743/jss-2022-68-1-1, în volumul 

Sesiunii de comunicări știinţifice a Facultăţii de Drept 2021, cu tema „Ipostaze ale principiului legalităţii în dreptul naţional și european” 

4. . Carmen Tamara Ungureanu, Comercializarea influenței. Reguli și nereguli în influencer marketing, în Revista Română de Drept al 

Afacerilor nr. 1/2022, pp. 17-38, Editura Wolters Kluwer, indexată în EBSCO, Proquest, HeinOnline 

5. Ungureanu, Carmen Tamara, The Short-Term Tourist Rentals in Romania, capitolul VIII, în Apollònia Martínez Nadal (ed.), La 

Regulación Del Alquiler Turístico: Una Aproximación De Derecho Comparado.Short-Term Tourist Rental Regulation: A Comparative 

Law Approach, Editura Aranzadi, 2022, ISBN 9788411244350 

6. Ungureanu, Carmen Tamara, Rolul domiciliului în responsabilitatea socială a grupurilor transnaționale de societăți în Uniunea 

Europeană, în SUBB Iurisprudentia nr. 2/2021, ISSN-L: 1220-045x, p. 5-52, indexată în ProQuest, HeinOnline, EBSCO, CEEOL, ERIH 

PLUS 

7. Ungureanu, Carmen Tamara, Calificarea europeană a acțiunii în răspundere civilă intentată împotriva unui cocontractant și efectele 

acesteia. Cauza CJUE C-59/19, în Analele Ştiinţifice ale Universităţii „Alexandru Ioan Cuza” din Iași, Științe Juridice, nr.2/2020, pp. 111-

124, indexată HeinOnline, CEEOL, disponibilă online la adresa: http://pub.law.uaic.ro/ 

8. Ungureanu, Carmen Tamara, Cyberspace, the Final Frontier? Concluding and Performing Agreements. Unfair Terms in B2B Adhesion 

Contracts, în Analele Științifice ale Universității „Alexandru Ioan Cuza” din Iași, Tomul LXVII, Științe juridice, Supliment 2, 2021, DOI: 

10.47743/jss-2021-67-4-1, http://pub.law.uaic.ro/ro/volume-publicate/2021/anale-uaic-tomul-lxvii-tiine-juridice-copeji, volumul 

Conferinţei Internaţionale Perspective juridice asupra Internetului – ediţia a V-a – Spațiul virtual, ultima frontieră? Încheierea și executarea 

contractelor, 30 octombrie 2021, online, Universitatea „Alexandru Ioan Cuza” din Iaşi, Facultatea de Drept 

9. Lucas Wozny, National anti-vulture funds legislation: Belgium’s turn, 2017, 

http://bibliotheque.pssfp.net/livres/NATIONAL_ATNTI_VULTURE_FUNDS_LEGISLATION_BELGIUMS_TURN.pdf 

 

10. Ungureanu, Carmen Tamara, Contractul internațional de externalizare a maternității, în Revista de Studii juridice, nr. 1/2019, pp. 9-26, 

https://www.ujmag.ro/reviste/revista-de-stiinte-juridice/revista-de-stiinte-juridice-nr-1-2019/rasfoire/ 

 

9. Coroborarea conţinutului disciplinei cu aşteptările reprezentanţilor comunităţii, asociaţiilor 

profesionale şi angajatorilor reprezentativi din domeniul aferent programului 



Cunoștințele dobândite la materia „Contractele comerciale internaționale” vor asigura integrarea în programele din domeniu. Pentru a 

satisface așteptările reprezentanţilor comunităţii, asociaţiilor profesionale şi angajatorilor reprezentativi aceste cunoștințe trebuie valorizate 

prin coroborarea cu cele acumulate în alte materii din sfera dreptului comerțului internațional și al dreptului afacerilor. 

 

10. Evaluare 

10.1 Evaluare continuă Pondere (min. 30%) 40 

Curs Forma de evaluare Verificare orală  

Pondere 60 

Nepromovarea Evaluării continue determină nepromovarea 

Evaluării finale 

Da  

Metode de 

evaluare 
Detalii Pondere cu reexaminare 

Verificare orală periodică 50 Da  

Autoevaluare 50 Nu  
 

Seminar / Laborator Forma de evaluare Verificare mixtă  

Pondere 40 

Nepromovarea Evaluării continue determină nepromovarea 

Evaluării finale 

Da  

Metode de 

evaluare 
Detalii Pondere cu reexaminare 

Studiu de caz  50 Da  

Referat  50 Da  
 

 

10.2 Evaluare finală Pondere (max. 70%) 60 

  Forma de evaluare Verificare scrisă finală  

 

10.3 Menţiuni (situaţii speciale în evaluare) 

Calificarea contractelor comerciale internaționale și cunoașterea regulilor de bază aplicabile fiecărui tip de contract. 

 

 

10.4 Standard minim de performanţă 

Standard minim de performanţă: notă minimă (5) la activitatea de seminar, notă minimă (5) la examenul scris. 

 

 

Data completării, 

  

Titular de curs, 

Prof. Dr. CARMEN TAMARA UNGUREANU 

Titular de seminar, 

Prof. Dr. CARMEN TAMARA UNGUREANU 

 

Data avizării în departament, 

  

Director de departament, 

Conf. Dr. VASILE SEPTIMIU PANAINTE 

 


